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+ @ la reaccion de los asistenies resulta la
mas llamativa, Las PDAs adaptadas pa-
ra consultar la lista de participantes de
un congress i la agenda del dia, enviar
mensajes, realizar votacicnes on ling
y visualizar los resultados al momento
lcoma el Linkme de la empresa catalana
Dialogmedial son séle un gemple. Las
lectores en la puerta de entrada que
cantabilizan la asistencia ¢ los sistemas
gue favorecen al Netwarking a través dal
caotejo informatico de los perfiles de los
invitados son otras herrarmientas pun

teras que marcan tendencia en Eurcpa
y Estados Unidos

La proliferacion de evantos internas ha-
ce referencia a la buena salud del sac

tar, Cada vez se arganizan mas eventos
destinados a distribuidores, franguicias
o ventas, para fortalecer los lazos entre
fomentar el

EquIpos, entido de perie-

a y formar a los em-

nencid o I,i_;l 2MmpAres

pleados. El valor aftadide de un evento es
la clave de su éxito. "Se trata de ofrecer
experiencias onginales. Hace falta im
pactar con un ponente scrprendente, una
dacoracion llarmativeg, elementos técricos
impresienartes, eventos termabcos muy
elaborados .., explica Enic Mottard

Una Buena dea puede ser un discursa
que deje huella: por gjempls, la empresa
Thinking Heads, con oficinas en Madrid,
representa a conferencistas v peEnsadores
de prestigio [la bsta va desde Silvia Jato
hasta el Mobel Joseph Stiglitzs), 3 guie-
nes se puade contratar
discurso o sirvan de [IFE":':L"I'IL.'IIJI.'.'I'I."".} Las
empresas han desarmollade sus

[pard Que den un

CoCl-
mientos para utilizar diversos formatos
cara a cara y cormbinarios para alcanzar
sus objetivos”, asegura Enc Mottard.

El desafio del sector consiste en hallar
farmulas originales que fidelicen ademas
de ofrecer una experiencia dnica,
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